- Formation en apprenhssuge

e I°’° et Termmule

P
Durée :

2 ans

OBJECTIFS

Participer aux objectifs commerciaux et en assurer la réalisation
*  Gérer techniquement le rayon
&

Préparer, effectuer et contréler la vente d’animaux et de produits
*  Connditre la réglementation en vigueur

DEBOUCHES 2 )

* Lo poursuite d’études
Accés aux concours de niveauy [V
Apreés étude de dossier scolaire, entrée en BTSA, BTS, IUT, faculté
* Linsertion professionnelle
Vendeur conseil en animalerie ; Chef de rayon ;
Responsable technique d'une équipe de vendeurs f.ﬁttessnﬁﬁ‘lé ﬁ I{] formuﬁoa .
Commercial en vente d’animaux ou en produits relatifs & I'animalerie
*  Les structures

Animaleries et/ou jardineries ; Circuits spécialisés animaleries =

FORMATION gi: ) o S

-Professmnelle

* 1/2 en entreprise (27 semaines)
Animalerie et/ou jardineries ; Circuits spécialisés animaleries
* 1/2 en formation (20 semaines)
50 % matiéres générales
Frangais, Anglais, Espagnol, Maths, EPS,
Education socioculturelle, Hist-Géo, Biochimie, Informatique
50 % matiéres professionnelles
Technique de Vente, Gestion commerciale, Biologique animale,
Sciences Physiques, Techniques animaliéres

* Terminale
_BACPRO _

oy =

* 5 semaines de congés payés

MOYENS

Certificot de capacite
@ la commerdalisation d'animaux

M O D E D 3 é V A L U AT! 0 N 1 9/20 ] d'espéces domestiques ef non-domestiques

*  Contréle continu en cours de Formation CCF (50% de la validation finale)
*  Suivi individuel de la formation
*  Projets individuels et collectifs d’action avec le milieu professionnel

Notre réseau de professionnels vous attend !

UFA «LE DRUET»
Enseignement catholique sous contrat avec le Ministére de I Agriculture
62116 BUCQUOY * T. 03 21 5933 50+ F. 03 21 59 84 58
bucquoy@cneap.fr * www.le-druet.fr

Alternance : 1 semaine d’entreprise / 1 semaine de formation

- Conception : www.mbscom,fr= 03 21 24 24 88



